KARTA ZADAN
Polenr7

Zadania
dla Sukcesora/Dziecka

IS

POZIOM A




ZADANIE

Wejdz na strone internetowg Waszej
firmy. Zastanow sie co Ci sie na nigj
podoba, a co by$ zmienit/zmienita.
Czego wedtug Ciebie brakuje? Czy
mozna cos dodad, czy co$ usunac? Jak
wygladaja zdjecia, grafiki, opisy itp.?
Wykorzystaj do tego formularz
z Twojego podrecznika. Jesli firma
nie ma strony www to zaproponu;,
jak powinna wygladac. Zobacz strony
konkurencji i poréwnaj z Waszg strong
lub oprzyj na nich propozycje
nowej strony.

Czas: 1-2 dni



KARTA ZADAN

Pole nr 7

Zadania
dla Nestora/Rodzica

POZIOM A




ZADANIE

Wykorzystujac plansze ,Mapa firmy”,
wyttumacz dziecku jak wyglada Wasza
firma. Jakie s3 jej najwazniejsze dziaty
i jakie wypetniajg zadania. Wykorzystaj
do tego instrukcje z podrecznika.

Zadanie mozna przeprowadzi¢ firmie

i potaczyd to zadanie z jej
poznawaniem.

Czas: 1-3 godzin



KARTA ZADAN
Pole nr 21

Zadania wspadlne

POZIOM A




ZADANIE

Stworzcie wspolnie liste produktéw
Waszej firmy. Ustalcie co jest ich
najwazniejszymi wartosciami
i korzysciami jakie dostaje klient. Dla
kazdego waszego produktu znajdzcie
odpowiedniki jakie ma konkurencja.
Uzgodnijcie ich cechy wspdlne i to co je
rézni. Wykorzystajcie formularz
z podrecznika Nestora/Rodzica

Czas: 1-3 godzin



KARTA ZADAN
Pole nr 14

Zadania
dla Sukcesora/Dziecka

IS

POZIOM A




ZADANIE

Firma Twoich rodzicow ma
konkurentow. Firmy, ktére sprzedaja
podobne produkty. Zréb wywiad.
Poszukaj przynajmniej 5 konkurentow
dla Waszej firmy. Opisz te firmy
wykorzystujac formularz z podrecznika.
Gotowa liste oméw z Rodzicem.
Przyktad: konkurencjg dla Poczty
Polskiej jest firma Inpost - wtasciciel
,Paczkomatow”, konkurentem firmy
Volkswagen s3a inni
producenci samochodow.

Czas: 1-2 dni



KARTA ZADAN

Pole nr 14

Zadania
dla Nestora/Rodzica

POZIOM A




ZADANIE

Wykorzystujac plansze ,Mapa
otoczenia firmy” wyjasnij dziecku
w jakich realiach dziata Wasza firma.
Wypetnij razem z dzieckiem formularz
Z najwazniejszymi informacjami
o partnerach biznesowych, instytucjach,
konkurencji, dostawcach, dziatajacych
w otoczeniu Waszego biznesu.

Czas: 1-3 godzin



KARTA ZADAN
Pole nr 21

Zadania wspadlne

POZIOM A




ZADANIE

Zastandwcie sie wspolnie jak mozecie
pokazaé, ze zalezy Wam na swoich
klientach. W jaki sposéb Klienci moga
sie dowiedziec i przekonac, ze sg dla
Was wazni? Co sprawi, ze wybierajac
Wasze produkty poczuja, ze Wam na
nich zalezy? Wykorzystajcie formularz
z podrecznika Nestora/Rodzica
Forma - burza moézgow.

Czas: 2-4 godzin



