PRZED SIE WEZ - GRA EDUKACYINA

Modut 5
MARKETING MIX - JAK SPRZEDAC ROBOTA ?

Grupa wiekowa: klasy 1-4 szkoty Sredniej
Przedmiot: Podstawy Przedsiebiorczosci

Cele lekciji:

Uczen:

e charakteryzuje gtéwne instrumenty marketingowe, rozumie ich role w
funkcjonowaniu przedsiebiorstwa oraz wykorzystuje posiadang wiedze w tym
zakresie do projektowania dziatan marketingowych w planowanym

przedsiebiorstwie lub przedsiewzieciu;

e wykazujgc sie kreatywnoscia, projektuje dziatania promocyjne, uzasadnia ich
role w planowanym przedsiewzieciu oraz dyskutuje nad pozytywnymi i

negatywnymi przyktadami wptywu reklamy na klientéw;

Metody i formy pracy:

Podczas lekcji nauczyciel wykorzystuje nastepujace metody i formy pracy z uczniem:
e metoda problemowa;
e pogadanka edukacyjna;
e praca grupowa;

e praca indywidualna.

Fabuta modutu:

Posiadajgc gotowy produkt w wersji MVP, zesp6t zastanawia sie jak go wypromowac. Cena
dos¢ wysoka, ale bohater probuje “sprzedaé” prototyp robota i zbiera zamowienia. Mija kilka
dni, tygodni, ale mafo chetnych. Znuzony swoimi wysitkami, wraca do domu gdzie zali sie

mamie, kiedy niespodziewanie okazuje sie, ze siostra moze pomac.
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Srodki dydaktyczne:
Podczas lekcji nauczyciel wykorzystuje nastepujace srodki dydaktyczne:

e smartfony / tablety z dostepem do Internetu;

PRZEBIEG LEKCJI

1. Wstep na lekcji:

a. Wstep przeprowadzony przez nauczyciela na bazie wybranych materiatéw -
Marketing - czym jest, jaki jest jego cel ?
2. Praca z telefonem / aplikacja mobilna:
a. Uruchomienie aplikacji oraz kontynuacja gry - modut 4.
b. Rozpoczecie gry - przejscie przez mini-gre scenke sytuacyjng, w ktérej uczen
dowiaduje sie o kolejnych losach bohatera. Bohater prébuje sprzedaé robota,
jednak wida¢, ze brakuje mu wiedzy i doswiadczenia w marketingu. Z pomoca

przychodzi siostra, ktéra przedstawia krétki wstep do marketing mixu.

3. Pogadanka na lekcji: Omowienie sytuacji bohatera w aplikacji, jego kolejnych
wyzwan. Dyskusja z uczniami jakie mozna podjg¢ dziatania marketingowo-promocyjne
dla danego przedsiewziecia. Nauczyciel moze nastepnie przejs¢ do zadania w grupie
(a minigra w aplikacji bedzie pracg domowg) lub bezposrednio przej$¢ do zadania w

aplikacji.

4. a) Pracaw grupie: Uczniowie dobierajg sie w grupy 2-3 osobowe i ich zadaniem jest
zaprojektowac slogan oraz logo dla startupu robotycznego. Kolejno prezentujg na

lekciji

4. b) Praca z telefonem / aplikacjg mobilna:
a. Powrdt do aplikacji - rozwigzanie mini-gry o marketingu.
MINI-GRA:

Wybierz jedng poprawng odpowiedz - kierujgC sie co bytoby najlepszg opcjg dla [NAZWA
ROBOTA] zaktadajgc rozwoj sprzedazy w perspektywie najblizszych 2 lat ?
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PYTANIEL: w stylu 4 odpowiedzi, jedna poprawna:

1) Segmenty klientow. Do kogo tworzysz propozycje wartosci, kto jest naszym
najwazniejszym klientem ?
a) Uczniowie szkét podstawowych.
b) Emerycii rencisci.
¢) Rodziny, gospodarstwa domowe (P)
d) Wegetarianie z nietolerancjg laktozy
2) Jakie narzedzia promociji wybratbys dla [NAZWA ROBOTAY:
a) Wielki bilboard przy ulicy.
b) Ulotki rozdawane dla potencjalnych klientow.
c) Reklama w telewizji z Perfekcyjng Panig domu. (P)
d) Konferencje prasowe
3) Jak chciatbys$ nawigzywac¢ i utrzymac relacje z klientami ?
a) Samoobstuga
b) Call center
c) Akwizytor - sprzedaz bezposrednia (P)
d) Targii wydarzenia technologiczne
4) Jakimi kanatami dystrybucji i komunikacji chcesz osiggng¢ dany segment klientéw ?
(Kanaty dystrybucji: sg elementem, ktéry opisuje w jaki sposdb firma komunikuje i
dociera do segmentu klientéw, aby dostarczy¢ wartos¢.)
a) Platformy zakupowe
b) Osiedlowe warzywniaki
c) Szkoty (P)

d) Duze supermarkety

5. Pogadanka na lekcji:
a. Nauczyciel omawia z uczniami zadanie, sprawdzajac jakie byty trudnosci oraz

odpowiada na ich pytania dotyczgce rozwigzania.

DODATKOWO: W aplikacji w Asystencie Biznesu pojawia sie link do ebooka
“Strategia marketingowa Twojego produktu” - Nauczyciel moze wspomnie¢ o
mozliwosci przeczytania wybranych rozdziatbw ebooka jako dodatkowa praca

domowa.
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